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第1章 グッズステーションとは?

1-1. 誰でも無料で使える輸入雑貨の卸サイト
法人・個人問わずどなたでも取引可能

実店舗がないお客様や副業目的のお客様が手軽にネットショップをはじめられるよう、弊社では審査を一切せず、簡単な会員登録をす
るだけですぐにお取引が開始できます。
会員登録後や購入前にも面倒な手続きは不要で、通常のネットショップで買い物をする感覚で仕入れを行うことができます。

バイヤー審査なしで手軽に商品購入

長年の経験と信頼で築き上げた独自の仕入れルート

輸入雑貨の個人仕入れには様々なリスクがあり、またコストもかかるため利益を生みづらいというのが現実です。
弊社では工場と直接取引し、工場での検品に重ねて、海外に保有する倉庫での検品、さらに日本国内の倉庫でも検品を実施し、より品
質の高い商品を仕入れています。
個人では取り扱いの難しい繊細な商品や、通関の許可が下りにくい商品も輸入業を続けてきた弊社なら仕入れることが可能です。

グッズステーションなら珍しいグッズや品質の高い商品でライバルと差をつけやすい !

弊社だからこそ仕入れられる特別商品があります
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1-2. ネットショップに特化した会員限定“無料”サービスが充実
4つの無料サービス

年会費・月額費など
全て無料!

サイト内
卸価格の表示

サイト非掲載の
特別商品ご案内!

メール・電話対応OK!
専属スタッフ制度

1 2 4

弊社なら初期投資を最小限に抑えてネットショップを手軽にはじめられます!
無料の初心者サポートサービスもあるから専門知識不要 !

第 1章 グッズステーションとは?

4



© 2022 NEXT ONE CO.,LTD.

Amazonでの出品に特化
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2-1. 集客力の高いネットショップで勝ち抜く
圧倒的な人気を誇る二大巨頭
国内ECモール流通額ランキング

Amazonを選ぶ理由
出店までの道のりが全く違う２つのモール

3兆9,000億円1第 位

3兆4,238億円2第 位

8,901億円3第 位

楽天で出店する際の審査はかなり厳しく、一度審査に落ちてしま
うとそれ以降、出店できない可能性があります。
提出書類も多いためすぐには出店ができません。
Amazon では身分証明書とクレジットカードの利用明細などがあ
ればすぐに出店できます。

楽天でショップを運営するのにかかる費用は数十万円程かかる場
合がありますが、Amazon では月額 5,000円程度です。

● 出店時の審査

● 初期費用

初期コストを抑えて“即”利益に繋げるなら
Amazonがおすすめ!※ 2021年4月時点の推定額

※

第2章 Amazonでの出品に特化
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2-2. 初心者向けのサービスが充実 ! 開店から全てをサポート!
放っとくだけの「自動販売機方式」で面倒なことは全ておまかせ
売れ筋商品のみをご案内
お客様ひとりひとりに専任のスタッフがつき、自社の独自ツールを使用して収集した
Amazon内で売れている商品の情報と弊社で仕入れることができる商品のご案内を
お客様に毎営業日お知らせ致します。
複数の商品から興味のある商品をご購入いただき、あとは放っておくだけでOK!
お客様のストアにゲストログインして商品を登録し販売します。

在庫の管理もおまかせ !
ご購入いただいた商品の市場価格を毎日チェックして最適な価格設定で販売します。
商品の在庫が少なくなった時には専任スタッフが補充のタイミングをお知らせします
のでお客様はストアを見なくともショップを運営することができます。
商品の輸入・検品・梱包・発送は全て弊社が担当します !

専門知識がなくてもネットショップで売り上げを伸ばせる !

Am
azo

nと
のや

り取
りも

相談
OK

!

商品への質問や相談対応します!

納品
補充
管理

電話やメール

Amazon

エンドユーザー

専任スタッフお客様 お客様のストア

第 2章 Amazonでの出品に特化
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2-3. 業界知名度No.1の商品画像作成サービス
ネットショップ関連のセミナーでもご紹介いただいております !
アドバンスプラン　…　￥49,800（税別）
・商品画像5枚作成
・商品名 /説明文 /内部キーワード作成
・ゲストログイン対応

プラスワンプラン　…　￥59,800（税別）
・商品画像5枚作成
・商品名 /説明文 /内部キーワード作成
・ゲストログイン対応
・商品紹介コンテンツ画像作成
・商品紹介コンテンツ文言、レイアウト作成

スタジオ
完備

カメラマン
在中

デザイナー
在中

SAMPLE SAMPLE SAMPLE

SAMPLE SAMPLE SAMPLE

※
※ゲストログインとは…
お客様から商品ページ作成に必要な権限のみ付与された状態で
セラーセントラルにログインする方法です。
弊社からは個人情報や収益に関する情報の閲覧はできません。

第2章 Amazonでの出品に特化
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取扱い商品
第3章
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3-1. 定番商品から見た事ない珍品まで揃う幅広さ
定番の人気商品を多数取り揃えております!

Amazon 内で人気の高いカテゴリーである「ホーム＆キッチン」や「ベビー＆
マタニティ」、「カー&バイク」の商品を多数取り揃えております。

ベストセラー商品やAmazon’s choice 商品もご案内可能

どこで売っているか想像できないものはネットで購入

珍しい商品を買う場合、専門店を探しそこまで出向く必要がありますが、
それが手軽にネットで買えれば高確率でリピート購入に繋がります。
そんな商品はもちろんセラー様にも大人気！
安定した利益を生み出すために欠かせない商品をご案内できます。

「こんなの売れるの…？」が売れるのがネットショップ

「定番」も「流行」も「珍品」もお任せください!

第 3章 取扱い商品
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3-2. 毎日新商品をご紹介する「スポットメール配信サービス」
サイト未掲載の特別商品は無料の会員登録でGET!

弊社のホームページに掲載している商品は人気商品ではありますが誰でも購入でき、
さらにAmazon でも取扱数が多く勝ち抜くことが難しいものばかりです。
ですが、会員登録することで送られてくる「スポットメール」に掲載されている商品
は、人気商品でありながらAmazon でもライバルが少なく、さらに弊社でも販売数
を制限している商品ばかりです。
「商品ページ作成サービス」と組み合わせることで、多くのお客様がカートを独占し、
利益を上げています。

販売数を制限しているからライバルが少ない !

「ブルーオーシャン」で一人勝ちするチャンス !

人
気
商
品

他
社
商
品

他
社
商
品

他
社
商
品

人気商品

人気商品 … 既存の検索結果上位の商品にエンドユーザー集結
珍しい商品 … ライバルがおらずカートを独占!

珍
し
い
商
品

珍しい商品

第3章 取扱い商品
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3-3. 即納商品あり! どこよりも早くお届け!
最短1週間で販売開始できる特殊商品

通常であれば、お客様からご注文をいただいてから海外工場に発注をしますが、稀に様々な理由で日本の倉庫に送られてくる特殊な商品が
ございます。
その特殊な商品を皆さまに「即納商品」としてご案内しております。
すでに日本国内にある商品ですのでご購入いただいてからすぐにお渡しすることが可能 !
「明日からネットショップをはじめたい !」というお客様もショップの開設をしているうちに商品の画像が出来上がり、登録作業が行われ、
商品が発送されますので最短1週間程度で販売が開始されます。

思い立ったその日からあなたもネットショップオーナーに!

即納商品が生まれる理由
… 通関を通りにくいと予測される商品を試験的に輸入。問題なく輸入できた場合、お客様にご提供しています。・テスト輸入
… 工場で作られた新商品を先行して仕入れてクオリティをチェック。良い商品をお客様にご提供しています。・工場新商品
… 人気がありランキングのついている商品を取り扱うショップが閉店（※）してしまった場合にご提供できます。・訳アリ商品
（※閉店理由：本業が忙しくなってしまったり、体調を著しく崩してしまった場合や、家庭の事情などやむを得ない理由がほとんどです。）

第3章 取扱い商品
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3-4. 商品によって違う仕入れ単位と単価
仕入れ単位

弊社はネットショップのオーナー様向けの「卸専門サイト」ですので、一般の方へ向けた販売はしておりません。
また、商品によって最低購入数が違いますので弊社がご案内している数から下げることはできません。

弊社の商品は全てロット販売です。

仕入れ単価

弊社では会員登録していただいたお客様に卸価格を公開しています。同時にAmazon での販売価格もお知らせしておりますので利益の計
算が簡単 ! 商品の単価はそれぞれ違いますので初期投資費用に合わせてベストな商品をご案内することが可能です。

会員登録で卸価格を公開

… 50～ 100個・1ロットあたり

… 400～ 1,000円程度・1個あたりの単価
お得な裏技アリ!

複数商品ご購入で個数制限を解除! 在庫リスクを軽減したい方はまずご相談を!

第 3章 取扱い商品
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3-5. 他の商品仕入れ方法との違い
せどり NETSEA（ネッシー）

ネットショップ初心者や本業がある方でも扱いやすい商品を多数取り揃えているのは、
グッズステーションだけ!

在庫を持たずに始められる人気の副業です。
既にネットショップで販売されている商品を
他のネットショップで高値で販売し利益を得
ます。
ドロップシッピング対応の仕入れ先を利用せ
ずにせどりをした場合、トラブルに繋がる事
が多く、さらにライバルとの競争が激しいた
め初心者には難しい販売方法です。
また、他人のショップの在庫は見ることがで
きませんので安定的な供給ができません。

国内最大手卸の卸専門サイト。多数のサプラ
イヤーから購入可能です。
国内の商品や、人気キャラクターの商品も多
いため、ネットショップ内にライバルがいる
可能性が高く、市場が飽和状態になっていた
場合は利益を生み出すのが難しくなります。
ショップ内の目玉商品として仕入れるのはお
すすめです !

「既に実績のある商品」を海外工場に発注し国
内へ仕入れておりますので「せどり」と比較
して在庫が安定しております。
Amazonや楽天でニーズの高い商品及び類似
商品・同一ジャンルの新商品などをメーカー
&工場から直接仕入れ、検品をしており、万
が一、不良品が届いた場合にはその個数分を
返金いたします。
様々なリスクを回避して販売できるため初心
者でも簡単にショップを運営できます。

グッズステーション

第 3章 取扱い商品
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弊社のお客様について
第4章
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会員様の年齢層
弊社のお客様は幅広い年齢層にご活用いただいており、最も多い年代は30代～ 50代のお客様となります。
仕事も私生活も安定してきて副業を検討している男性や、家事をしながらできる仕事をお探しの女性にご利用いただいております。
また、企業からの注文も多く、新たな仕入れ先として、もしくは自社製品の出品などを理由に弊社サービスをご利用いただいております。

弊社を利用する3つの理由とタイプ
ネットショップ経験者 商品を保有している企業 これから副業を始めたい

新しい仕入れ先を探している オンラインでも販売したい ネットショップをやってみたい

・ネットショップを運営している
・相乗りをやめたい
・商品数を増やしたい
・売り上げが伸び悩んでいる
・商品画像が作れない
・商品を探す時間がない

・自社で商品を開発・仕入れ可能
・実店舗を運営している
・新たなECモールへ参入
・Amazonの知識がない
・商品の写真が撮れない
・商品の写真を加工できない

・家事もしくは本業がある
・隙間時間で簡単に稼ぎたい
・ショップ運営の知識はない
・面倒なことはお任せしたい
・何が売れるのかわからない
・商品の見せ方がわからない

第4章 弊社のお客様について
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グッズステーションの特徴
第5章
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5-1. グッズステーションのいいところ

独自ツールで見つけだした売れ筋商品を会員限定で毎営業日メールにてお知らせ●
購入後の不良品やエンドユーザーから返品された商品は仕入れ値で買い取り●
送料／検品・梱包／指定先発送など全て無料●
卸サービス兼商品画像＆販売ページ作成は国内で弊社のみ●

他とは違ういいところがたくさん !

海外輸入特有の心配事もグッズステーションなら大丈夫 !

商品の売れ行きがイメージと違う…●
納期が遅くてブームが去ってしまう…● 定期的に“即納商品”をご案内 !

在庫リスクを軽減する販売方法をご提案!

ご購入いただいた商品数やキャンペーン適用でロット個数の変更、お試しで販売開始できる少ロット商品などをご案内します。

第5章 グッズステーションの特徴
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5-2. グッズステーションの強み

従来の購入サイトからの選択型から、提案型を導入しています。会員様だけに送られる「スポットメール」に厳選された特別商品を掲載
しており、電話 /メール /LINE 等で直接商品毎のニーズ・詳細などご説明いたします。
スポットメールの商品は「納品」「販売」「在庫補充」などを全て専任のスタッフが担当いたします。
売れ行きのついた商品は収益を実質自動で生み出してくれるようになります。

強み① 実績のある商品のみを提案「提案型仕入れ」

社内に撮影スタジオがあり、カメラマンが在中しています。撮影された写真は社内のデザイナーが加工し、Amazon のシステムに詳しい
担当者が登録作業を実施します。もし、変更点が発生しても社内で情報を共有しリソースを確保できるため完成までがスムーズです。

強み② 商品の撮影・画像のデザイン・商品ページの作成が全て社内で完結

弊社はコンサルティング会社ではございません。そのため弊社が提供するサポートサービスは無料でございます。
お客様毎に専任担当が着き、商品案内からAmazon 販売の疑問への解答、さらに商品に関するご説明も個別に対応しております。

強み③ コンサルティング料がかからない

無料の会員登録するだけでAmazonで売れている商品がわかるから超お得!

第 5章 グッズステーションの特徴
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実際の利用例
第6章
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現在Amazonで販売中の商品の一例をご紹介致します。
当社が卸販売、及び商品画像・販売ページ作成をさせていただいた商品で、下記の様に販売を継続していただいております。
売り上げを安定させるには、多くの種類の商品を揃えてから良い商品だけ補充を繰り返し下記のような商品を複数販売することが大切です。

ボクシンググローブ&ミットセット サッカーボールクッション
現Amazon売価 約2,700円 (50~100円都度売価調整)

平均月間販売個数 月260個 (直近半年間)

卸価格 1,250円

Amazon販売手数料 -840円

1個辺り利益 610円

利益 凡そ160,000円

現Amazon売価 約1,600円 (50~100円都度売価調整)

平均月間販売個数 月180個 (直近半年間)

卸価格 500円

Amazon販売手数料 -600円

1個辺り利益 500円

利益 凡そ90,000円

これらの商品は「在庫補充」「納品」「販売」まで一貫して弊社が対応しております!
お客様は “追加補充のご提案”に対するお返事と購入費のお支払いをするだけで、売り上げを伸ばしていけます。

第6章 実際の利用例
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